Povecati prodaju za X %

Brendirati organizaciju, proizvode, uslugu, ... na postojeéem trZistu.

Otvoriti novo trziste s ukupnim prihodom X

Ostvariti Cistu dobit poslije oporezivanja X

Ustrojiti novi odjel/sektor/tim: prodaja, marketing, PR, ...

Znati financijski u¢inak poslovanja u realnom vremenu (sada)

Rijesiti Sindrom vlasnika (razdvojiti vlasniCke i upravljacke funkcije)

Uklanjanje uskog grla u djelovanju: KCU (kriti¢an &imbenik uspjeha).

Kontinuirano stvaranje novih usluga/proizvoda

Osposobljavanje menadzera za definiranu poziciju i nadleznost

Model kontinuiranog i sustavno unapredenje na svim nivoima poslovanja

Kontinuirano povecéanje ucinkovitosti i produktivnosti

Uvesti cjelovit sustav procedura i zna¢ajno povecati intelektualni kapital organizacije.

Osloboditi vrijeme rukovoditelju/vlasniku za strateska djelovanja

Definiranje i uvodenje poslovnog modela

Izgradnja sustava vrednovanja

Brzo uvodenje novozaposlenih u posao

Model postizanja profesionalne karijere u tvrtki za svakog zaposlenika

Upravljanje ekspertnim temama (po ¢emu su prepoznati) zaposlenika

Osposobljavanje kadrova za potrebe drugih

MOGUCE
RAZVOJNE TEME U TVRTKI
PRIMJENOM
PROGRAMA MUI START

Postati lider u podrucju djelovanja

Izgradanja cjelovitog sustava kontrole provedbe

Pronalazenje strateSkog partnera

Prodaja tvrtke

Kontinuirano osnivanje i prodaja tvrtki

Uvodenje sustavne kreativnosti kod svih zaposlenika

Kreiranje hit usluge/proizvoda

Biti pozeljan poslodavac

Dizajnirati u¢eéu organizaciju

Sustav stjecanja nedostajuc¢ih kompetencija (planovi u¢enja) kod zaposlenika

Virtualno (na daljinu) upravljanje organizacijom

Model upravljanja tvrtkom pomocu ucinkovitih sastanaka

Upravljanje intelektualnim kapitalom tvrtke

Uvodenje i upravljanje sustavom kontinuiranih promjena na svim pozicijama u tvrtki

Aplicirati za EU projekte direktno prema Bruxelles-u

Bilo koja druga tema za prakti¢nu izvedbu po izboru korisnika primjenom Modela univerzalne izvrsnosti -
MUI

" Autor: Milan Grkovié

Zadnja promjena: 23.09.2018. ned

Verzija 2

Start: 10.09.2018.

Kontakt: 385 99 280 4210
alfa@portalalfa.com

Web: www.portalalfa.com

PORTAL ALFA - Portal znanja

Model univerzalne izvrsnosti - MUl © 2007




